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Declaracao de Divulgacao

O presente material foi preparado pela Vinci Partners Investimentos Ltda. e suas afiliadas, incluindo a Vinci Capital Gestora de Recursos Ltda. (em conjunto
“Vinci”), e ndo foi auditada, destina-se somente aos seus destinatarios, é confidencial e ndo podera ser reproduzida ou distribuida sem o expresso
consentimento da Vinci por escrito. As informagdes contidas neste documento sdo materialmente precisas até a data a que o documento se refere. Quaisquer

projecoes, avaliacoes de conjuntura ou estimativas de mercado indicadas nesta apresentaciao sao baseadas em certas premissas, refletem as visoes

Vinci e nao foram verificadas de forma independente e, portanto, nao devem ser interpretadas como um indicativo dos eventos reais que ocorrerao.

Outros eventos que nao foram levados em consideragdo e/ou que nao estdao sob o controle da Vinci podem ocorrer e exercer impacto significativo no
desempenho dos investimentos do Fundo. A Vinci usa informacfes de fontes conhecidas por sua confiabilidade e boa-fé, mas isto ndo representa nem

endossa a precisao ou confiabilidade de nenhuma dessas informacdes e a Vinci ndo se responsabiliza pelo teor dessas informacdes. Nao ha qualquer garantia

quanto a conclusao das operacoes prospectadas, nem ao valor de venda (ou qualquer outra forma de alienacao), rentabilidade dos ativos financeiros,

ou mesmo quanto ao valor dos investimentos na data-base deste material, pois dependem de uma quantidade significativa de fatores, que incluem, entre
outros: resultados operacionais futuros, valor de mercado dos ativos, condi¢cdes de mercado e setor no momento de eventual transagao, custos de transacao e
forma de venda, os quais podem ser diferentes das premissas em que se basearam as decisdes de investimento relacionadas ao portfolio aqui descrito. A Vinci

pode modificar, a qualquer tempo, as condi¢des das operacdes prospectadas, sem aviso prévio. Nao se deve assumir que qualquer das posicoes, transagées

ou estratégias aqui discutidas foram ou serdao rentaveis, ou que as propostas de desinvestimento que a Vinci realizard no futuro serdo rentaveis.

Desempenhos anteriores nao sao indicativos e ndao garantem resultados futuros. As informacdes aqui presentes ndo sdo comparaveis, indicativas ou

garantias de resultados futuros do fundo. A atividade de gestdao de recursos de terceiros € uma obrigacdao de meio (e nao de resultado), inexistindo

qualquer garantia quanto a conclusao, ao sucesso das operagdes ou ao atendimento dos objetivos do fundo e de seus cotistas, pois, como descrito

acima, depende de uma quantidade significativa de fatores que podem ser diferentes das premissas em que a Vinci se baseou para a elaboracdo deste

material. Nenhuma informacao neste material deve ser interpretada como consultoria ou aconselhamento legal e/ou fiscal.
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VCP: Visao Geral do Portfélio




Destaques Recentes

Principais
Desenvolvimentos .
do Portfdlio

Performance VCP Il

Vincl Partners

Distribuiu aproximadamente R$ 825 milhées desde o inicio de 2017

IPO do Burger King Brasil (“BKB") concluido em dezembro de 2017, com preco no topo da faixa
* Transacdo a 3,5x MOC bruto e 25,1% TIR bruta’

Em Abril de 2018 concluiu a venda completa da Unidas, uma das maiores empresas de aluguel de carros
no Brasil, por meio de venda estratégica a 2,1x MOC bruto e 12,7% TIR bruta?

Concluiu venda parcial da Uniasselvi, uma empresa de educacao superior lider, com foco em ensino a
distancia (EaD), para um comprador financeiro por 3,1x MOC bruto e 65,6% de TIR bruta3

« O valor total da transacao foi US$ 110 milhoes, incluindo capital primario e secundario

Incorporando os eventos de liquidez recentes no resultado, Vinci Capital Partners Il continua a se
desenvolver fortemente, alcancando um MOC bruto de 1,9x e 14,9% TIR bruta*

* Representa DPI liquido projetado de 0,30x>
* Projetando a venda das agdes remanescentes de BKB, DPI liquido cresce para 0,47x®

O DESEMPENHO PASSADO NAO E NECESSARIAMENTE INDICATIVO DE RESULTADOS FUTUROS. CONSULTE AS SECOES DE REVISAO DE PORTFOLIO E APENDICE DESTA APRESENTACAO PARA UMA REVISAO MAIS

COMPLETA DO HISTORICO DA VINCI.

Q)

~_~

2)
3)
4)
5)

6

)

Na moeda local (R$). Em US$, a transacéo alcangou 2,0x MOIC e 12,8% de TIR bruta.

Desempenho em moeda local (R$). Em US$, a transacéo alcangou 1,0x MOIC e 0,3% de IRR bruta.

Desempenho em moeda local (R$). Em US$, a transacéo alcangou 3,4x MOIC e 71,9% de IRR bruta. Considerando taxa de cambio de R$ 3,7018 em 15/06/2018
Em 31 de Marco de 2018, a TIR liquida do VCP Il é de 10,9% e MOC liquido de 1,6x em moeda local (1,8% da TIR liquida e 1,1x MOC liquido em US$).

DPI assumindo todas as realiza¢des no nivel do Fundo.

ASSUMINDO A SAIDA AO MESMO PRECO QUE O IPO, EMBORA O PRECO POSSA SER MATERIALMENTE DIFERENTE E QUE NAO HA GARANTIA DE QUE O ATIVO SERA DESINVESTIDO A ESSE PRECO.

“ N CI partners



Aplicacao do “Value from the Core”

Um conjunto abrangente de praticas focado em gerar valor durante o ciclo de investimento

1. Originacao 2. Planejamento Estratégico

= Analise macro da tese de investimento = Plano de 100 dias

= Profunda analise em indUstrias * Plano de negocios de 5 anos
selecionadas = Estrutura organizacional

= Selecao de oportunidades-alvo » Execucao de ganhos rapidos

= Avaliacdao da estrutura do negdcio = Governanga

e alavancas de valor = Estrutura de capital

= Kit de ferramenta de gerenciamento
(ZBB, PDCA, SOP, etc.)

3. Melhoria continua
do desempenho

= Programas internos
v Sinergias no portfolio
v" Reducao de custo
v" Melhores praticas
v Talentos gerenciais
Monitoramento e controle operacional
Gerenciamento de nivel C
Consultoria interna
Alocacao de capital
Benchmarking para garantir operacdes “best in class”
Reavaliacao do plano de negdcios de 5 anos

19 ~ MINCI™™

VALUE FROM
THE CORE

= Avaliagao do retorno marginal do
investimento

= Analise das melhores oportunidades
de saida

= Otimizacao de distribuicao de capital



Portfolio da Vinci Private Equity

Historico de investimento de sucesso investindo nas principais companhias brasileiras

Referente a 31 de Mar¢o, 2018
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Investimentos Nao Realizados
VCP Il

Cecrisa

Fabricante de pisos e
paredes de ceramica

Le biscuit

Varejista de utilidades
doméstica localizada na
regido Nordeste

VCP I

s
5

Franqueadora master da Segunda maior empresa

cadeia de fast food no dealuguel de automéveis
Brasil do Brasil

undas

Rent a Car

=

GRUPO ’
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Plataforma educacional de
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ensino a distancia
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agem multi-line

Empresa de seguros
focada em linhas
especializadas abor

CBO

Operador de navios de
abastecimento offshore

< PDG

Construtora residencial
no Brasil

Desde 2004, investiu aproximadamente R$3,6 bilhoes em 19 investimentos, alcancando 2,7x de MOC bruto até hoje e

realizou aproximadamente R$5,9 bilh6es das companhias do portfélio

O DESEMPENHO PASSADO DE INVESTIMENTOS AQUI DESCRITOS E FORNECIDO APENAS PARA FINS ILUSTRATIVOS, E NAO E INDICATIVO DE RESULTADOS FUTUROS DO

FUNDO: NAO HA GARANTIA QUE O FUNDO E A VINCI CONSEGUIRAO RESULTADOS COMPARAVEIS OU SERAO BEM SUCEDIDOS NA REALIZACAO DE SEUS OBJETIVOS. /
MINCI™




Vincl Partners

Solido e extenso historico de investimento

Referente a 31 de Marco de 2018

Relevante Performance Histérica de Ativos Realizados desde o Inicio
= TIR bruta de 77% (TIR bruta de 85% em US$)
» 4,3x multiplo sobre capital investido (3,7x multiplo sobre capital investido em US$)

= 13 ativos realizados/parcialmente realizados

« 10 investimentos a multiplo bruto sobre capital investido de 2,0x ou maior e apenas 1 investimento abaixo de 1,0x

Portfolio Completo desde o Inicio Multiplo Bruto de Investimentos Realizados
Fs;er§r;~e ? 31 de Margo 2018 3,2x M(lltiplo Bruto (2,7x em US$)" Referente a 31 de Marco 2018
milnao
66% TIR Bruta (71% em US$)?2
2
(O]
£
_ R$5,913mn $
Realizado até =
Marco 2018 ©
(O]
£ 2
3.642 2 1
mes TN
Capital Investido Geracao de Valor Valor Total <1x 1-2x >2X

1. 2,6x MOC liquido e 38,9% de TIR liquida em Reais

2. 2, 1xMOC liquido e 39,5% de TIR liquida em Dolares

O Fundo I néo foi estruturado como um tipico fundo de private equity; Ao contrario do VCP Il, o Fundo | é composto inteiramente de capital proprietario e seus retornos néo estéo sujeitos a uma estrutura tipica de taxa de private equity nem a determinadas despesas de transagao e outros
investimentos suportados pelos investidores do VCP II. A TIR LIQUIDA DO FUNDO | APRESENTADA AQUI E UMA ILUSTRACAO HIPOTETICA QUE APLICA TAXAS E OUTROS ENCARGOS SEMELHANTES AOS QUE SE ESPERA QUE SEJAM COBRADOS

4 PELA VINCI.

MNCI™™



Vincl Partners

Fundos com performance solida, tanto no absoluto quanto vs. Ibovespa, CDI e IPCA + 6%

Referente a 31 de Marco 2018 (em R$)

Retornos da Vinci excederam Ibovespa, CDI e IPCA + 6% por mais de 13 anos, através de diversos ciclos econémicos

MOC Bruto TIR Bruta
B Vinci Partners [l IBOVESPA* IPCA +6% o B Vinci Partners [l IBOVESPA* IPCA +6%
44 77,4% .
4,3x 44X 71,6%
62,9%
2,7x
1,8x 2,0x 1,7%
0 0 0 14,9% 0
8,7% 12,5% 77% 12,4% 8,0% 12,4% 76% 12,5%
Realizado / Parcialmente  Portfolio Completo Fundo | VCP Il Realizado / Parcialmente Portfolio Completo Fundo | VCP I
Realizado (2004-1T72018) (2004-1T2018) (2011-172018) Realizado (2004-1T72018) (2004-1T2018) (2011-172018)
(2004-1T2018) (2004-1T2018)
Realizado /
Parcialmente Realizado Portfélio Completo Fundo | VCP Il

Diferenca TIR
vs. IBOVESPA 68,7% 55,2% 63,6% 7.3%
(2004-1T2018)

Diferenca TIR

vs. Inflacao+6% 64,9% 50,5% 59,2% 2,4%
(2004-1T2018)

Média Anual

Crescimento Real PIB 2,5% 2,5% 2,5% 0,5%

(2004-2017)

*Retorno do mercado de acdo publica sdo baseados em investimentos hipotéticos de compra e venda do indice Bovespa, um indice de aproximadamente 50 papéis e que sdo negociados na Bolsa de Mercadorias e Futuros da Bolsa de Valores de Sao Paulo (Conhecido como BM&F
Bovespa e aqui reduzido como “Bovespa”), em bases proporcionais aos investimentos e desinvestimentos dos ativos de private equity da Vinci Partners, desde Agosto, 2004 — Marco, 2018 para todas as métricas exceto apenas o VCP Il e de Setembro, 2011 — Marco, 2018 para
apenas o VCP Il

O DESEMPENHO PASSADO DE INVESTIMENTOS AQUI DESCRITOS E FORNECIDO APENAS PARA FINS ILUSTRATIVOS, E NAO E INDICATIVO DE RESULTADOS FUTUROS DO FUNDO; NAO HA GARANTIA QUE O FUNDO E A VINCI
CONSEGUIRAO RESULTADOS COMPARAVEIS OU SERAO BEM SUCEDIDOS NA REALIZACAO DE SEUS OBJETIVOS. “ N C I partners

5 As agdes que compdem o indice Bovespa tem caracteristicas substancialmente diferentes dos investimentos dos fundos da Vinci Private Equity; por exemplo, os fundos da Vinci Private Equity sdo significativamente mais concentradas nas companhias investidas do que as agbes’que
compdem o indice. Essa comparagdo é providenciada apenas por motivos ilustrativos.




Vinci Partners | Private Equity

Time com longa experiéncia Operacional e de Analise

Gilberto Savo Alessandro  Bruno Zaremba Jose G. Souza Gabriel Carlos E. Pedro Quintella Heitor Constanza

'y Horta Head PE S6cio Co-Head Infra Felzenszwalb Martins Head E&RI Palhares Cortes
Conselheiro A - , , .. , . e

CEO Sénior Socio Socio Sécio Sécio Principal Principal
Anos de Experiéncia Relevante 26 26 22 23 18 15 20 17 15
Anos de Vinci / Predecessoras* 26 17 22 13 11 10 10 6 0

. . hi Vinci PE, RE, Infra Vinci a

Experiéncia Anterior UBS Pactual UBS Pactual UBS Pactual Brasil Energia Companhia do UBS Pactual nel nfra Vinci Gestdo de SPX

Portfélio & UBS Pactual Patrimonio

Time de Investimentos e Originacao / Operacoes

Rob‘e rto Marcelo Penna Gu'l.h er:me Antonio Vieira Marco Franklin Paula Prado Aline Camelier Luis Mendes Everton Freire
Leuzinger o Teixeira e . . . .
o Socio w Principal VP Analista Analista GEISE] Analista
Sécio Socio
Anos de Experiéncia Relevante 24 12 13 15 7 6 5 4 4
Anos de Vinci / Predecessoras* 9 11 13 6 7 6 5 4 1
Experiéncia Anterior Booz . Vinci Juridico Vinci Assessoria Goldman Sachs V|nC|~ V|nC|~ VII’]CI~ VII’]CI~ V|I’lCI~
Consultoria Operacbes Operacbes Operacbes Operacbes Operacdes

Rafael Santo Raphael Rodrigues Jose Pano

Analista

Guilherme Goldberg
Principal

Principal Sécio

Anos de Experiéncia Relevante 15 26 19

Anos de Vinci / Predecessoras* 14 16

Posicdo / Companhia do Portfélio COO / Burger King Gerente / Uniasselvi Companhia do Portfélio Vinci Real Estate

*As firmas predecessoras sdo Banco Pactual, Banco UBS Pactual ou as companhias do portfélio.
Nota: Até Marco de 2018, trés membros do time de Private Equity foram enviados para trabalhar em tempo integral nas empresas do fundo VCP II, apesar de ainda serem funcionarios da Vinci.

Membros do Comité de Investimentos Time de Estruturacao e Rl

Mateus Maia

Enviados para Companhia do Portfolio Time de Originacao

Arthur Coelho
Principal

Analista

4
4

Vinci
Operacodes

Tiago Timm
Analista
1

1

Vinci
Operagbes

13
13

Companhia do Portfélio

MINC



Update Macroeconomico




’deate Macroecondomico

Dados Macroeconomicos e Projecoes

= Depois de uma severa recessao em 2015 e 2016, a economia cresceu 1,0% em
2017 e é esperado crescer 1,5% em 2018

Indicadores Economicos 2017 2018* 2019*

= Alinflacdo desacelerou: caiu cerca de 440 bps em 2016, 330 bps em 2017 e €
esperado terminar abaixo da meta em 2018 (4,5%) e 2019 (4,25%) .
Crescimento PIB (%) 1,0 1,5 2,5
= O Banco Central fez um importante afrouxamento monetario de 775 pontos-
base, levando a Selic ao nivel mais baixo da histéria (6,5%). Esperamos que,
devido as reformas, uma parte importante dessa reducao possa ser Taxa de Inflacio (%) 30 39 4,0
permanente
= Acreditamos que o ajuste no setor externo e a melhor politica econdmica .
devem atuar como um bloqueio contra grandes depreciacdes cambiais Taxa de Juros Selic (%) 7,00 6,50 8,50
Depreciacao do Real
* A desvalorizacdo do real foi causada tanto por fatores externos (tendéncia de 4,5%
fortalecimento do ddlar no mundo) quanto pelo aumento da incerteza no 3,5%
cenario doméstico 2,5% [
1,5%
= A sélida situacdo externa do Brasil - com baixos déficits em conta corrente, 0,5%
alto investimento estrangeiro direto, altas reservas e baixa divida externa - -0,5% fev-t1f -t ez 11 vl foue 12 v 13 fego-tffan- 1af Run- 1 frov-1afbr-i5f et 1of v 16l o 1ef ezl i out-17 - mar-re
serve como um fator importante para que o pais passe por periodos de maior 5% Ill "I 1LY
Incerteza -2,5%
-3,5%
» Apesar da depreciacao cambial, espera-se que a inflacao fique abaixo da meta 45%

neste ano e no proximo, devido ao alto indice de ociosidade na economia,
baixos niveis atuais de inflacdo e expectativas de inflacdo ancoradas.

* Projecdo “ N I partners
8 Fonte: IBGE, Banco Central do Brasil, Bloomberg e Vinci Partners

I Déficit da Conta Corrente / PIB BB IED / PIB === Fxcedente



’deate Macroecondomico

Eleicoes Presidenciais de 2018

A menos de quatro meses das elei¢des, ainda ndo ha definicao sobre os
candidatos a presidéncia e a incerteza continua alta

As pesquisas atuais mostram um cenario muito estavel, sem tendéncia
clara entre os candidatos. Neste ponto, as pesquisas devem ser
analisadas com especial cautela, uma vez que ha um alto nivel de
eleitores indecisos (quase 2/3 quando nenhum nome ¢ apresentado ao
eleitor). A campanha de TV e radio pode, portanto, ser muito importante
para mudar as perspectivas eleitorais

Perspectivas eleitorais podem mudar se os candidatos com desempenho
ruim nas pesquisas formarem uma coalizdo central mais forte - a
definicao formal de candidatos e coalizdes ocorre entre 20 de julho e 05
de agosto

Historicamente, os estados de Sao Paulo, Bahia, Ceara e Pernambuco
combinados definiram o resultado das elei¢cdes presidenciais. Sdo Paulo,
o maior estado votante, votou historicamente por um candidato de
centro-direita, enquanto os outros estados mencionados, no nordeste do
pais, tendem a apoiar um candidato de esquerda. Outros estados
relevantes geralmente tém resultados equilibrado

O controle das maquinas politicas do estado de Sao Paulo e do governo
federal também desempenham um papel fundamental. Diferentemente
das ultimas trés elei¢des presidenciais, em 2018 os candidatos de
esquerda ndo terao controle de nenhuma das duas maquinas, deixando
espaco para uma forte coalizdo de centro-direita

Greve dos Caminhoneiros

bE. LU

64.000

62.000

60.000

5B.000

56.000

54.000

*Fonte:

Os custos de combustivel aumentaram no Brasil, com os precos do
petroleo, subindo globalmente. Sob a politica atual, o preco do
combustivel diesel tem flutuado em uma base diaria

Centenas de barreiras de caminhoneiros bloquearam rodovias em todo o
pais, como um protesto contra o aumento dos precos dos combustiveis e
paralisou a economia do Brasil

Como resultado, a greve dos caminhoneiros deve

¢ ' prejudicar
temporariamente o crescimento acelerado da economia

Consumo de energia elétrica, o dado_econdmico mais dinamico, caiu 15%
durante o periodo de greve, mas ja viu um aumento de 14% e esta
proximo do nivel anterior a greve

Carga Média de Energia (MW médio) — média de 7 dias*

+14%

-15%

01-04-18
030418
05-04-18
070418
09-04-18
11-04-18
130418
150418
170418
19.04-18
210418
230418
K0418
270418
20418
01-05-18
03-05-18
05-05-18
0705-18
09-05-18
11-05-18
13-05-18
15-05-18
17.05-18
19-05-18
21-05-18
23.05-18
5.05-18
2705-18
2-05-18
31-05-18
02-06-18
04-06-18
06-06-18
08-06-18
10-06-18
12-06-18

ONS

/ /\4 NCI™
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VCP II: Companhias do Portfolio




Visao Geral da Atual Performance do VCP |

Aluguel de Carros

5y A’n'

Status \ Totalmente Realizado Status |\ Parcialmente Realizado Status \ Parcialmente Realizado Status |\ Parcialmente Realizado
MOC | 2,1x (R$)\ 1,0x (US$) MOC | 3,3x (R$)\ 1,8 (US$) MOC |\ 4,0x (R$)\ 2,5 (US$) MOC \ 2,9x (R$)\ 1,7x (US$)
TIR\ 12,0% (R$) \ 0,0% (US$) TIR\ 23,3% (R$) \ 11,3% (US9$) TIR\ 21,2% (R$) \ 18,5% (US$) TIR \ 20,8% (R$) \ 9,2% (US9$)
DPI 2,1x (R$) \ 1,0x (US$) DPI 1,8x (R$) \ 1,0x (US$) DPI 0,3x (R$) \ 0,2x (US$) DPI 0,4x (R$) \ 0,3x (US$)

3

UNIASSELVI

N&o Realizado Status N&o Realizado Status Nao Realizado Status Parcialmente Realizado

MOC\ 2,0x (R$)\ 1,3x (US$) MOC |\ 1,7x (R$)\ 1,3x (US$) MOC | 3,0x (R$)\ 2,1x (US$) MOC | 3,1x (R$) \ 3,8x (US$)
TIR 14,1% (R$) \ 5,0% (US$) TIR 14,7% (R$) \ 6,2% (US$) TIR 30,1% (R$) \ 18,4% (US$) TIR 74,0% (R$) \ 90,5% (US$)
DPI 0,0x (R$) \ 0,0x (US$) DPI 0,0x (R$) \ 0,0x (US$) DPI 0,0x (R$) \ 0,0x (US$) DPI 0,1 (R$)\ 0,1x (US$)
v
11 O DESEMPENHO PASSADO DOS INVESTIMENTOS AQUI DESCRITOS E FORNECIDO APENAS PARA FINS ILUSTRATIVOS E NAO E NECESSARIAMENTE INDICATIVO DOS RESULTADOS DE INVESTIMENTOS \ I \ C

FUTUROS DA VCP Il.
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Visao Geral na Entrada

Visao Geral (referente a 31 de Marco 2018)

)Viséo Geral

Investimento Inicial: Julho 2011
Originacao: Proprietario

Tipo: “Greenfield” / Crescimento
Capital Investido: R$319,0 milhdes
Status: Parcialmente Realizado

MOC Bruto / TIR (R$): 3,3x/23,3%
MOC Bruto / TIR (US$): 1,8x/ 11,3%

Tese de Investimento e Estratégia de Crescimento

Tese de
Investimento

stratégia de
Crescimento

= Crescimento da demanda interna impulsionado
pelo aumento do poder aquisitivo numa
industria crescente e fragmentada

* Marca global com desequilibrio entre
reconhecimento de marca e penetracao no Brasil

* Modelo de negdcios estabelecido no mercado
local

= Expandir a presencga do BK no Brasil, permitindo
que a marca alcance relevancia nacional

= Adquirir franqueados existentes a niveis de
avaliacao atraentes, aproveitando evidentes
sinergias

* Prosseguir o crescimento organico explorando
plataformas alternativas, reforcando menu
infantil e aumentando as vendas drive-thru

Resultados

Desenvolvimento da Rede de Lojas

697
421

588
531
E B B B

2012 2013 2014 2015 2016 2017
B Lojas Proprias

B Lojas Franqueadas

Same-Store-Sales (%)

13,8%
9,9%
8,1%
53%
0, 1]
42% 2,9% .
2012 2013 2014 2015 2016 2017

Performance Financeira (Em R$ milhées)

M Receita CAGR13-17: 42% 1.784
W EBITDA CAGR13-17: 57%

651
436
| EN E
2013 2014 2015 2016 2017

“ N CI partners



Update do Portfélio 172018

A empresa aumentou sua presenca para 709 unidades, o que representa crescimento liquido de 111 unidades nos ultimos 12 meses
Burger King Brasil (“BKB”) manteve o crescimento de 2 digitos do SSS no 1T18 chegando a 10,3% superando mais uma vez o seu principal concorrente

Em 20 de Marco de 2018, BKB adquiriu o direito exclusivo para desenvolver e operar restaurantes através de operacdes proprias ou frangueadas sob a
marca Popeyes no Brasil por um periodo de 20 anos, com metas anuais de abertura de mais 300 restaurantes nos primeiros 10 anos de contrato

im7 W 1ms @ 1T1siTi7

Crescimento de Abertura de Lojas 697 709

601
| | 531
421
- 3 3 313
) Receta 3899 || 4825 | 24% 223
o 3 3 J '
§ § o T T T T T T 1
) EBITDA 23’2 32'5 40% 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
i i I Lojas Franqueadas B Lojas Proprias
, EBITDA 247 36.4 47% Performance Recente das A¢des - BKBR3
Ajustado ' ' 18,5
‘ ‘ 18,0
| | 175
P Lucro Liquido (20,0) § 8,8 § - 17,0
‘ ‘ 16,5
| | 16,0
Same-Store- o § 0 § 155
) Sale 3% | 10,3% 3 SO I S S R R S IO S
Q\\q, 0\0’ 0'\\q’ Q\O’ Q'\\q’ Qf),\rl’ @/\'1, Qf],\q’ @/\q, Qo,\q’ Q')’O/ Qo,\” Qo,\fl’
Bq,\ Qc>,\ O ,{/a,\ %Q\ Q(o\ ) ,]/Q\ ,{/\\ Q(0\ O ,)/Q\ ,]//\\
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Iniciativas de Geracao de Valor Prioridades para 2018

= Contratacao de todo o time de gestdo sénior
= Execucdo de plano de desenvolvimento com foco em restaurantes de rua,

* Implementacdo dos sistemas, processos e governanca do BKB quiosques de sobremesa e lojas sub-franqueadas
(reunides de conselho, comités operacionais, etc.)

. - — - . . nov nai ven m i moveis, entr
= Execugao do modelo de gestdao da Vinci (politica de remuneracao, Lancamento de novos canais de vendas, como pedidos moveis, entrega e

plano de 100 dias e kit de ferramentas gerenciais) quiosques de autoatendimento
= Estruturacdo de robusto processo de abertura de loja que levou a = Abertura das primeiras lojas Popeye's no Brasil
abertura de aproximadamente 600 novas lojas em 5 anos
= Novas iniciativas na plataforma de produtos (ex. menu infantil e, = Busca de outras oportunidades de M & A em relagao aos sub-
sobremesas), campanhas (e.g. cupons) e canais (e.g. delivery, franqueados
aplicativos)




' [AUSTRAL] .

Visao Geral na Entrada Resultados

Visao Geral (referente a 31 de Marco 2018) Ranking por Linha de Negdcios

Investimento Inicial: Outubro 2011

Originacao: Proprietario ’ \ ’ ‘ ’ \

Tipo: Greenfield N\ 6°’/ N\ 2°'/ N\ 5°’/
- - -

,Visao Geral Capital Investido: R$ 47,7 milhdes L e o

Status: Parcialmente Realizado
MOC Bruto / TIR (R$): 4,0x/31,2%
MOC Bruto / TIR (US$): 2,5x / 18,5%

Garantia Energia Maritimo

Performance Financeira

Tese de Investimento e Estratégia de Crescimento

. Crescimen'_co da_ demanda de produtos de Prémio (R$ Milhio)
seguros impulsionados pelo aumento dos e - 485%
investimentos em infraestrutura, aumento da — 308,1 347.5 376.5
Tese de penetracdo de seguros e crescimento econdmico 221,6 232,2

167,3
Investimento geral

*= Oportunidade de trazer produtos e solugdes
inovadoras para o mercado local de seguros

= Potencial para oportunidades de M&A

2013 2014 2015 2016 2017 2018E

Lucro Liquido (R$ Milhdes)
= Capitalizar no déficit de infraestrutura da américa CAGR13.18: 39% 276 29,7
latina 188 19,9
stratégia de = Tornar-se player de referéncia no mercado
Crescimento brasileiro de seguros especializados

= Aumentar a eficiéncia operacional através da
implementacgdo das melhores praticas de gestao

15,9

2013 2014 2015 2016 2017 2018E

15 “ N C I partners




Lucro Liquido para o periodo foi de R$4,9 milhdes, o que representa um aumento de 18% em relagdo ao mesmo periodo de 2017

Prémio Bruto
, Assegurado

, Lucro Liquido

[AUSTRAL ]

125,3

4,1

Resultado Financeiro

1T17 1T18 i 1T18/1T17

72,7

4,9

-42%

20%

Atualizacao do Portfélio 1T2018

, Caixa

Valor
Patrimonial

Austral Seguradora emitiu R$72,7 milhdes em prémios no 1T18

Esses resultados foram impactados por umareducao de 37% nos sinistros retidos

209,7

114,8

237,8

143,7

Tabela de Capitalizacao
1T17 1T18 8 1T18/1T17

13%

25%

16
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[AUSTRAL] ...
Iniciativas de Geracao de Valor Prioridades para 2018

= A Vinci Partners recrutou executivos experientes da industria alinhados
com incentivos de longo prazo

= A Austral Seguradora entrou nos segmentos de Oleo & Gas e Marinha
em 2013 e 2016. No final de 2017, a Austral foi classificada como a 22
e 62 maior participante em cada uma delas, respectivamente

- Em 24 de janeiro de 2014, a Standard & Poor's Ratings atualizou os Capitalizar a recuperacao economica do setor de infraestrutura

ratings da Austral Seguradora para "brA +", com uma perspectiva
"estavel"

Aumentar nossa presenca no segmento de propriedades

= A empresa desenvolveu uma parceria estratégica com a International
Finance Corporation (“"IFC"), aprimorando o perfil da empresa no setor

Saida do investimento através da venda para um player estratégico

; MINC



' [AUSTRAL] ..

) Visao Geral

Tese de
Investimento

Estratégia de
Crescimento

Visao Geral na Entrada

Visao Geral (referente a 31 de Marco 2018)

Investimento Inicial: Outubro 2011
Originacao: Proprietario

Tipo: Greenfield

Capital Investido: R$112,0 milhdes
Status: Parcialmente Realizado

MOC Bruto / TIR Bruta (R$): 2,9x / 20,8%
MOC Bruto / TIR Bruta (US$): 1,7x/9,2%

Tese de Investimento e Estratégia de Crescimento

= Crescimento da demanda interna de produtos de
ressequro impulsionado pelo aumento dos
invesfimentos em infraestrutura, aumento da
penetracdo de _seguros e resseguros e
crescimento economico geral

* Oportunidade de trazer produtos e solucdes
Inov_adoras para os mercados de resseguros
ocais

= Eottengial de expansdo internacional (América
atina

= Criar novos produtos para mercados que estdo
subdesenvolvidos e / ou novos no mercado
brasileiro

* Expandir a capacidade de resseguro da Austral
Resseguradora no Brasil e em toda a América
Latina

= Aumentar a eficiéncia operacional por meio da
implementacdo das melhores praticas de
gerenciamento da categoria

Resultados

Prémio Bruto por Linha de Negocio

CAGR13-18e: 4%

445,3
3270

2013 2014

CAGR13-17: 60%

18,8

2013 2014

11%

5% ® Properties
Agro
® Engenharia

m Vida & Saude

Performance Financeira

Prémio (R$ Milhdo)

586,0

2015 2016 2017 2018E

Lucro Liquido (R$ Milhédo)

43,2

33,8

30,7

2015 2016 2017 1Q2018

18
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[AUSTRAL] ..

Update do Portfélio 172018

Austral Resseguradora emitiu R$89,1 milhdes em prémios no 1T18
Lucro liquido no trimestre foi de R$11,9 milhdes, um aumento de 231% em relagdo aos resultados do ano anterior no mesmo periodo
Esse resultado foi devido principalmente a uma redugdo nos custos

A empresa continua a expandir internacionalmente, especialmente em outros paises da América Latina

Resultados Financeiros Tabela de Capitalizacao
1T17 1T18 1T18/1T17 1T17 1T18 LANE:TARNY

Prémio Bruto §
145,2 : 89,1 : -39% i 392,3 | 404,1 3%
, Assegurado | | ° ) Caixa | ’
P Lucro Liquido 36 || me i 231% Valor 2819 |i| 2948 5%
| | Patrimonial §

19
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' [AUSTRAL] ..

Iniciativas de Geracao de Valor Prioridades para 2018

= Recrutou experientes executivos da industria alinhados com inventivos
de longo prazo

= Vinci Partners supervisionou o aprimoramento da plataforma de
distribuicdo da Austral Resseguradora

= Standard & Poor’s R?“”QSHQGVOU a C|355'f'.ca§50 ,da Austral. » Buscar uma fusao para impulsionar o crescimento da empresa
Resseguradora para "brA+", com perspectiva estavel, refletindo a

melhor posicao financeira da empresa
= Estabelecer a Austral Resseguradora como relevante player de resseguros

: : no Mer latino-american
= Dirigiu os esfor¢os da empresa no desenvolvimento de uma parceria 0 Mercado latino-americano

estratégica com o International Finance Corporation (“IFC")
= Desenvolver a parceria com o Lloyds para expansdo da operagao
= Autorizada a operar no Peru, Panamé, Equador e Colémbia internacional

20



Miebiscuit

Visao Geral na Entrada

21

Visao Geral (referente a 31 de Marco 2018)

Investimento Inicial: Marco 2012
Originagao: Proprietaria

Tipo: Crescimento

Capital Investido: R$252,9 milhGes
Status: Nao Realizado

MOC Bruto / TIR (R$): 3,0x/30,1%
MOC Bruto / TIR (US$): 2,1x/ 18,4%

Tese de Investimento e Estratégia de Crescimento

= Crescimento da demanda interna no Brasil

)Visﬁo Geral

impulsionado pelo crescimento do consumo
Tese de

Investimento = Modelo de negdcio comprovado com potencial

de expansdo geografica rentavel, com a abertura
de uma média de aproximadamente 25 lojas/ano

= Aumentar sua presenca nas regides atuais,
através de shoppings e investidores imobiliarios
que percebam o modelo como uma alternativa

Estratégia de aos varejistas mais ciclicos

)Crescimento = |Implementou um sistema ERP (SAP) e inaugurou

um centro de distribuicdo de Ultima geracdo que

permitem que a empresa acelere seus planos de

expansao

Resultados
Same-Store-Sales

0,
10% 10% 1%
e ¢
3%
-3% -2%
T T T T 1
2013 2 2015 2016 2017 2018E

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018E

Performance Financeira (em R$ milhoes)

CAGR12-18e: 23% 776

B Receita Liquida
B EBITDA

CAGR12-18e: 49%

420 445
327
225
m: N N

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018E

486
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Miebiscuit
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Update do Portfélio 172018

Crescimento de 6,7% em same-store-sales no 1T18

Durante o 1T18, devido a aceleragao de sua expansao ap0s a injecao de capital no terceiro trimestre de 2017, a empresa atingiu 97 lojas

Resultados Financeiros

imz7 @ 1ms W msnTiz

» R,ece.i;a 1327 || 1611 | 21%
Liquida | 1 ) Divida
| : Liquida
181 || 240 | 33%
) EBITDA 3 3 ° Divida
‘ | P Liquida/
! 3 EBITDA LTM
) Same-Store- 11,5% i 6,7% | -
Sales 3 3

Crescimento de Abertura de Lojas

74 78

78 78 80 83 83
62
43
- . .
,_— - T T T T T T T T

128,5

2,3X

86

Tabela de Capitalizacao
imz W ms Wl 1misaTi7

@8 | .

01x | .

95 97
87

2011 2012 2013 2014 2015 Q12016 Q2 2016 Q3 2016 Q4 2016 Q12017
I Lojas de Rua

B Lojas de Shopping

(i) Inclui as lojas "Planeta Bebé", a rede de lojas focada em artigos para bebés e criangas pequenas.

Q2 2017

Q3 2017 Q4 2017 Q12018

MNCI™
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Iniciativas de Geracao de Valor

Implementacdo completa do Programa de Pessoas e Gestao e
transicdo com éxito da gestao do fundador para um executivo
experiente do mercado

Quintuplicou o nimero de lojas de 2011 a 2018, ampliando sua
presenca de 2 para 13 estados brasileiros

Desde a abertura do novo CD e o lancamento de seu sistema ERP,
melhorou significativamente suas principais métricas operacionais: SSS
de 10% (2017), expansao da margem EBITDA de 5% para 15,8%, ciclo
de caixa reduzido em 62 dias e indices de falta de estoque atingiram
3,5% (em comparacao com aproximadamente 40%)

Injecdo de capital por terceiros de R$100 milhdes e mais de R$160
milhdes em divida estruturada para financiar novo crescimento

Prioridades para 2018

Realizar o plano de expansdo com a abertura de 29 lojas

Treinar e promover pessoal interno para formar gerentes que irdo apoiar
o plano de expansao

Entregar crescimento de dois digitos de same-store-sales

Iniciar o projeto Iniciativas Digitais

MINC



' Cecrisa

Visao Geral na Entrada

24

Visao Geral (referente a 31 de Marco 2018)

Investimento Inicial: Julho 2012
Originacao: Leilao

Tipo: Turnaround / Restruturacao
Capital Investido: R$295,0 milhdes
Status: Nao Realizado

MOC Bruto / TIR (R$): 2,0x/ 14,2%
MOC Bruto / TIR (US$): 1,3x/52%

)Visﬁo Geral

Tese de Investimento e Estratégia de Crescimento

= Negocio bem estabelecido ha mais de 40 anos,
com duas das melhores marcas do mercado
brasileiro de ceramica

"ese de * Fundamentos soélidos de oferta e demanda e o
nvestimento potencial para melhorias significativas no nivel

micro, em grande parte relacionadas a redugao
da alavancagem e implementacao de projetos

novos e mais lucrativos

= Desalavancar e reperfilar o balanco da empresa,
o que limita sua capacidade de expandir e
stratégia de implementar projetos marginais de ROIC altos
Crescimento = Aumentar rentabilidade através de mudanca na
estratégia comercial para focar no segmento de
alto padrao de acabamento

Resultados

=4—\/olume <=ll=Preco 301

280 29,8 29,0 !
' 28,1 26,2 26,3
20,8 21,1
23,9 25,4

21,4
2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018E
Margem Bruta
32% 32% 34% 33% ) 34% 6%
*— == — w
I T T T T T T 1
2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018E

I Receita Liquida
I EBITDA

CAGR12-18e: 1%
emtr Margem EBITDA CAGR12-18e: 2%

694 654

598 599 548 638

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018E
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' Cecrisa

Os resultados da Cecrisa continuam refletindo os efeitos positivos das acdes de reestruturacédo dos dois anos anteriores e a estratégia de privilegiar a

Update do Portfélio 172018

margem sobre o volume de vendas

Nos ultimos 12 meses, a receita liquida atingiu R$ 585,4 milh6es com um mix de produtos mais adequado e melhor posicionamento da marca no mercado -
preco médio de venda cresceu 3,7% em relagcdo ao 1T 2017

Resultado Financeiro Tabela de Capitalizacao
im7 W 1118 W 1T18/1T17 imi7 W 1118 M 1T18/1T17

» Receita 1234 || 1486 | 20%
Liquida | 3
» Divida 4652 |i| 4624 | 0%
Liquida | |
P EBITDA 189 || 244 | 29%
Divida | |
Liquida / 5,6x | 4,3x § ;
EBITDA LTM | |
) Lucro Liquido (4,5) 2,5 -

25
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' Cecrisa

Iniciativas de Geracao de Valor

Prioridades para 2018

= A nova administragdo implementou diversas iniciativas corporativas,
como (i) um novo plano de remuneracdo com remuneracao variavel,
(i) novo plano de opcao de acbes para profissionais-chave, (iii)
processo orcamentario base zero e (iv) Programa de CAPEX de US$ 54
milhGes para atualizar instalagdes de fabricacao e distribuicao

= A injecdo de capital de R$ 250 milhdes da Vinci Partners permitiu a
Cecrisa reestruturar seu balango patrimonial. A empresa pagou

antecipadamente a maior parte da sua divida mais onerosa e emitiu = Entregar o orcamento
trés debéntures corporativas, totalizando R$ 290 milhdes em 2012, = Aumentar a rentabilidade focando no segmento de alto padrao
2014 e 2016.

= Fortalecer as vendas de exportacao
= Em 2017, a empresa mudou sua estratégia comercial para focar no

segmento de alto padrdo, resultando no significativo aumento de
rentabilidade (+ 7% margem bruta).

= Continuar explorando lojas especializadas como uma via de crescimento

26 “ N C I partners
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GRUPO

CBO

Visao Geral na Entrada

Visao Geral (referente a 31 de Marco 2018)

Investimento Inicial: Dezembro 2013
Originacgao: Leilao, Co-Controle com Patria
Tipo: Crescimento

Capital Investido: R$551,6 milhdes
Status: Nao Realizado

MOC Bruto / TIR (R$): 1,7x/ 14,7%

MOC Bruto / TIR (US$): 1,3x/6,2%

Tese de Investimento e Estratégia de Crescimento

= Crescimento da demanda interna dos servicos da
CBO sao esperados no Brasil devido a dinamica
de mercado

)Viséo Geral

Tese de

L B = Oportunidade de consolidacdo do mercado, uma

vez que os 5 principais players representam
apenas 38% do mercado e potencial de expansao
internacional

= Fortalecer o posicionamento em segmentos sub-
ofertados, como RSV e OSRV, bem como em
mercados de maior valor agregado, como os
AHTS

= Garantir economias através de projetos de
eficiéncia de custo continuos

= Garantir execucao disciplinada do CAPEX

= Perseguir oportunidades de consolidagdo de
mercado através de M&A

Estratégia de
Crescimento

Resultados
Evolucao da Frota (# embarcacoes)

33
7

28

6

17

2015 2016 2017 2018E

mPSY  mOSRV  mRSV AHTS

Performance Financeira (em R$ milhoes)

W Receita Liquida  [ef:\c]:APRTI- P 7
B EBITDA CAGR14-18e: 19%

829

. 566 574
495

2014 2015 2016 2017 2018E
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Update do Portfélio 1T 2018

Em fevereiro, a CBO iniciou as operacdes para a Petrobras de um dos AHTS entregues recentemente, enquanto o outro foi aprovado nos testes da
Petrobras para iniciar as operacdes no final do primeiro trimestre

Olhando para o futuro, a CBO espera (i) entregar o AHTS restante até o final de 2018, aumentando sua geracgao de fluxo de caixa e (ii) concluir com
sucesso a execucdao de todas as iniciativas de corte de custos para capturar as economias esperadas

Resultado Financeiro Tabela de Capitalizacao
im7 W 1118 W 1T18/1T17 imi7 W 1118 M 1T18/1T17

P ouida 1361 || 1822 | 34% P o ida 25188 ||| 28989 | 15%
Liquida | | Liquida 3 3
s s Divida § §

» f\'.;”fﬁ 627 |i| 6710 | 7% P Liquida/ gox || 108x | !
Justado 1 1 EBITDA LTM 1 1
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GRUPO

CBO

Iniciativas de Geracao de Valor

Elaboracao de propostas vencedoras para 9 contratos a termos muito
atraentes para 9 navios (6 ja entregues e 3 esperados até 2018)

Implementagdo de programa de eficiéncia de custos gerando
economias de até R$ 90 milhdes em um ano inteiro: otimizacado de
tripulacao extra, treinamento, seguros e outras despesas operacionais

Conversdo de PSVs em RSVs: através de pequenos investimentos, a
companhia alterou sua estratégia de um mercado super ofertado para
um mercado mais promissor e rentavel

Reorganizacao da estratégia comercial da CBO principalmente
investindo em novas ferramentas e frameworks para melhorar sua
avaliacao de mercado e sua estratégia de licitacao para capitalizar
potenciais oportunidades adicionais de bloqueio de embarcacdes
estrangeiras

Prioridades para 2018

Posicionar a CBO como fornecedora de logistica integrada em resposta a
demanda do mercado

Garantir economias em projetos em andamento e outros novos projetos
de eficiéncia de custos

Assegurar a execucao do programa CAPEX com a entrega dos 3 AHTS
restantes até o final de 2018

Promover o relacionamento com os COls para permitir a diversificagdo da
base de clientes no longo prazo

Garantir o desembolso a tempo de contratos de financiamento de longo
prazo com o BNDES e o Banco do Brasil
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~N

Visao Geral na Entrada

Visao Geral (referente a 31 de Marco 2018)

Investimento Inicial: Fevereiro 2016
Originacao: Leildo, Co-Controle com Carlyle
Tipo: Buyout

Capital Investido: R$161,0 milhdes

Status: Nao Realizado

MOC Bruto / ITIR (R$): 3,1x/ 74,0%

MOC Bruto / TIR (US$): 3,8x/90,5%

Tese de Investimento e Estratégia de Crescimento

» Lider de mercado onde opera
* Modelo académico EaD exclusivo

Tese de = Negdcio altamente rentavel e gerador de caixa
Investimento (mais de 70% de conversao EBITDA para FCF)

* LBO a condi¢cdes muito atraentes
* Mercado sub-penetrado com enorme demanda

) Visao Geral

» Abertura de novos centros de EaD pelo pais

» Desenvolvimento de novos modelos académicos
(por exemplo, cursos hibridos, cursos “Flex”,
100% web))

» Desenvolvimento de unidade de "novos
negocios” para alavancar a plataforma LD

» Oportunidades estratégicas de M&A

Estratégia de
Crescimento

Resultados
# de Alunos (em milhares)
CAGR15-18e: 23%

210
149
114 124 l

2015 2016 2017 2018E

# de Centros de Ensino a Distancia
376

48 74
O |
2015 2016

Performance Financeira (em R$ milhoes)

M Receita CAGR15-18e: 17%
B EBITDA CAGR15-18e: 13% 460
290 298

2015 2016 2017 2018E
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UNIASSELVI

Update do Portfélio 1T 2018

Uniasselvi apresentou numeros sélidos de matriculas no primeiro semestre de 2018 devido a boa perfomance da sua base de centros EaD jA madura e a
maturacdo acelerada dos novos centros abertos entre 2S17 e 1S18

A companhia matriculou 69 mil novos alunos no 1S18 contra 38 mil alunos no 1S17 (crescimento de + 84,5%), substancialmente melhor do que seus
concorrentes de capital aberto: Kroton apresentou aumento de 3,0% no numero de matriculas em EaD, enquanto Estacio registrou crescimento de 13,9%

Inaugurou aproximadamente 290 novos centros EaD nos ultimos 12 meses (vs. 74 centros existentes base anterior), que matricularam 30 mil novos alunos
no 1S18, destacando a solida execucao do seu plano de expanséao

Resultados Financeiros Tabela de Capitalizacao
117 W@ 1118 M 1T18/1T17 117 W 1118 W 1T18/1T17

» Receita 740 |1 861 | 16% » Divida 3524 || 4500 | 28%
Liquida | | Liquida* | |
s | Divida s |
ZFIT:DI; 22,4 17,5 -22% ) Liquida / 3 3x 3 4x ]
Justado ‘ ‘ EBITDA LTM 1 1

31

* Financiamento do Vendedor no VPL
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UNIASSELVI

Iniciativas de Geracao de Valor Prioridades para 2018

= Estruturacao e execucdo do plano de expansao da Uniasselvi: 152 B .
novos centros EaD abriram em 2017 = Execucao do plano de expansao de 2018 (150 nos centros EaD, com

aproximadamente 135 ja abertos)

= Contratacdo de todo o time de gestao , o o
= Review da estrutura organizacional/processos para otimizar

B . o o monitoramento de um nUmero maior de centros EaD
= Estruturacdo de unidade de inteligéncia para otimizar esforgos de

marketing, precificacao e comercial 3 . y 3
= Implementacao do conjunto de ferramentas de captacao/retencao de

o ) o alunos e melhores praticas mapeadas durante 2017
= Analise de oportunidades estratégicas de M&A

= Integracao das 2 unidades on-campus adquiridas em 2016 (parte do

= Destaque de novas ofertas académicas (cursos hibridos, cursos 100% negdcio original)

on-line e cursos Flex)

GRADUAGAD VOCE APRENDE
» MELHOR QUANDO

TEM ALGUEM

: DO SEU

LADO.

UNIASSELVI

32 MINC
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esultado esperado para o VCP |l

Portfolio maduro com expectativa de desinvesir entre 2-4 empresas nos proximos12-18 meses

2017 2018 2019 2020 2021

undas

Rent a Car

[ IUSTIII- ] Seg

[AUSTRAL] g,

Cecrisa
CBO

Le biscuit
~N

UNIASSELVI

= PDG

Retorno Esperado do Fundo: 2.5x em R$

TODAS AS PREVISOES OU ESTIMATIVAS NESTA APRESENTACAO SAO DECLARAGOES FUTURAS, BASEADAS EM CERTAS PREMISSAS QUE PODEM OU NAO SE MATERIALIZAR E PODEM NAO SER PRECISAS, REFLETEM AS OPINIOES DA VINCI E NAO FORAM VERIFICADAS DE FORMA INDEPENDENTE
E NAO DEVEM SER INTERPRETADAS COMO INDICATIVAS DE EVENTOS REAIS QUE OCORRERAO. NAO HA GARANTIA DE QUE AS TENDENCIAS POSITIVAS CONTINUEM OU QUE NOSSO PLANO DE NEGOCIOS SERA ATINGIDO NO TODO OU EM PARTE. NAO HA GARANTIA DE QUE A ESTRATEGIA DE
SAIDA OU OS RETORNOS ESTIMADOS (OU MESMO RESULTADOS SIMILARES) OU QUALQUER DAS HIPOTESES UTILIZADAS PARA CALCULAR AS PREVISOES SE MATERIALIZEM. OS RETORNOS POTENCIAIS SAO BASEADOS APENAS EM METAS INTERNAS A PARTIR DE MARCO DE 2018.

1. AVALIACAO ATUAL DO INVESTIMENTO DO VCP Il NO BURGER KING. COMO O BURGER KING E UMA EMPRESA DE CAPITAL ABERTO, FOI UTILIZADO O PRECO DE MERCADO DA ACAO NESTA DATA, DE MODO QUE O GRAFICO ACIMA APENAS INDICA O RETORNO QUE SERIA OBTIDO CASO A
SAIDA DO INVESTIMENTO OCORRESSE NESTA DATA, SEM INDICAR QUALQUER PROJECAO FUTURA, OU AINDA QUALQUER PREVISAO DE QUANDO TAL SAIDA SERIA REALIZADA. A VINCI PARTNERS NAO PODE FORNECER EXPECTATIVAS DE SAIDA PARA COMPANHIAS ABERTAS E ESSE VALOR
PORTANTO, NAO TEM ESTA FINALIDADE

2. AVALIACAO ATUAL DO INVESTIMENTO DO VCP Il NA PDG. COMO PDG E UMA EMPRESA DE CAPITAL ABERTO, FOI UTILIZADO O PRECO DE MERCADO DA ACAO NESTA DATA, DE MODO QUE O GRAFICO ACIMA APENAS INDICA O RETORNO QUE SERIA OBTIDO CASO A SAIDA D t
3 3 INVESTIMENTO OCORRESSE NESTA DATA, SEM INDICAR QUALQUER PROJECAO FUTURA, OU AINDA QUALQUER PREVISAO DE QUANDO TAL SAIDA SERIA REALIZADA. A VINCI PARTNERS NAO PODE FORNECER EXPECTATIVAS DE SAIDA PARA COMPANHIAS ABERTAS E ESSE VALOR, PORTANYO “ N ‘ I partners
NAO TEM ESTA FINALIDADE
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