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Valor Financas

Vinci e Chrimata firmam parceria para crédito
rural

Proposta é levar financiamento de longo prazo a produtores

Por Ana Paula Ragazzi — De Sao Paulo

10/05/2021 05h01 - Atualizado ha 5 horas

Leandro Bousquet, Ricardo Prado e Marcello Almeida: parceria mal saiu do papel e ja ha um pipeline de 12 transacdes, que
somam quase R$ 1 bilhdo — Foto: Leo Pinheiro/Valor

A butique financeira Vinci Partners e a Chrimata Investimentos, especializada em
solucdes de crédito para o agronegdcio, fecharam uma parceria para atuar no setor. A
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ideia é conceder financiamento de longo prazo para apoiar produtores na expansao de
seus negocios. A Chrimata vai encontrar as oportunidades, enquanto a Vinci traz os
investidores.

Do lado da Vinci, o projeto envolve as areas de crédito e de real estate - ambas ja
trabalharam juntas em outros produtos, como fundos imobiliarios que investem em
certificados de recebiveis imobiliarios (CRI). Os dois segmentos deverao ter presenca
forte no veiculo de investimento que sera criado para viabilizar esse investimento - o
formato ainda esta em discussao.

“ldentificamos uma oportunidade na lacuna de solu¢des de crédito de longo prazo para
esses empreendedores. Para financiar a producao, hoje esse empreendedor ja tem
diversas linhas, de curto prazo, direcionadas praticamente a cada safra. Mas para o
crescimento do negdcio, com a compra de mais terras ou expansao da area produtiva,
nao ha tanto capital disponivel”, afirma Leandro Bousquet, socio da Vinci e responsavel
pela area de real estate. Ele diz que a ideia inicial é seguir a légica da compra de terras
para arrendamento de produtores rurais, com a possibilidade de recompra no futuro.

A associacdo com a Chrimata veio para trazer a expertise no segmento para dentro da
Vinci. Os socios da Chrimata vieram do antigo banco BBM, e tém mais de 20 anos de
atuacao em crédito dedicado ao agronegaocio.

“Eles vao agregar um aspecto fundamental, que é o ‘pé no barro’. Entendemos que €
imprescindivel estar proximo do produtor rural”, afirma Marcello Almeida, socio da
Vinci e responsavel pela area de crédito da butique.

Ricardo Prado, principal executivo da Chrimata, diz que a empresa foi criada para fazer
o link entre o campo e o mercado financeiro, ha cinco anos. A ideia, ele conta, sempre
foi atender as necessidades de produtores que quisessem, por exemplo, para 0s
projetos de longo prazo: “Através dos nossos contatos no setor, estruturavamos o0s
negdcios e iamos atras de um investidor interessado, pois nao tinhamos funding
dedicado. Agora, o veiculo de investimento criado pela Vinci tera a exclusividade nas
operacdes”, diz Prado. Além da originacao, a Chrimata dividira com a Vinci a analise de
crédito e o monitoramento das operacoes.
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Os executivos contam que a parceria mal saiu do papel e ja ha um pipeline de 12
transa¢des, que somam quase R$ 1 bilhdo. “Esse mercado é muito grande e o produto
pode ser muito escalavel e ter um volume expressivo”, diz Almeida.

Prado informa que o foco das operacdes serdao propriedades acima de mil hectares -
hoje, afirma, existiriam perto de 50 mil nesse tamanho, dentre 5 milhdes de
propriedades rurais cadastradas no Brasil. Essas 12 que ja estdao no horizonte somam
60 mil hectares e o Brasil tem 70 milhdes de hectares em producdo, informa o
executivo. Os numeros dao ideia do tamanho do mercado a ser explorado, avalia
Prado.

As buscas por negocios vao percorrer todo o Brasil, mas a tese definida para o
investimento tende, naturalmente, diz o s6cio da Chrimata, a render mais frutos na
regido Centro Oeste, com o Mato Grosso como carro-chefe; e na area conhecida como
“Matopiba”, que abrange os Estados do Maranhdo, Tocantins, Piaui e Bahia. “Sao as
areas da nova fronteira agricola, que se enquadram melhor no nosso foco em perfis de
propriedades e produtores maiores”, diz Prado.

Bousquet, da Vinci, conta que a casa ha algum tempo estudava maneiras de ampliar a
atuagao no agronegocio, pela resiliéncia ao longo do tempo. “O setor nasce como um
filho das areas de crédito e imobiliario, mas tem potencial para ter vida propria dentro
da Vinci no futuro”, diz.

Almeida acrescenta que, enquanto o Produto Interno Bruto (PIB) brasileiro cresceu em
torno de 10% na ultima década, a parcela do PIB relacionada ao agronegdcio expandiu
mais de 36% no periodo. Mesmo na pandemia de 2020, ele destaca, o agro contribuiu
com perto de 25%. “E um dos setores mais resilientes nas crises econdmicas
vivenciadas”, diz Almeida. Ele também observa que a terra agricola é um bem que nao
sofre deprecia¢do ao longo do tempo.

“O valor da terra geralmente é funcao de produtividade, do precos das commodities e
da propria infraestrutura logistica relacionada a acesso e escoamento de produ¢ao”,
diz. Segundo o executivo da Vinci, o pais ja e visto como relevante em tecnologia e
pesquisa de ponta, 0 que se traduz em alta produtividade no agronegocio. Por essa
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razao, entende que faz sentido a atracao de investidores para solucionar o “gap” de
financiamento de mais longo prazo no setor.

Prado diz que a parceria também podera atuar para reorganizar as financas dos
produtores rurais, em certo sentido. “Ninguém freia o impeto de expansao desses
empreendedores. Muitas vezes, ele ja fez uma aquisicdo, mas com financiamento
inadequado, caro. Entdao uma linha como a nossa podera justamente readequar o fluxo
financeiro dele, para que tenha mais tranquilidade no planejamento futuro”, afirma.

Bousquet destaca que o setor agricola vem evoluindo muito nos ultimos anos,
especialmente nas culturas de foco do investimento que a parceria pretende fazer,
como soja, algodao e milho, entre outras. “A evolu¢ao tecnoldgica e de produtividade
da producdo brasileira nos ultimos anos foi impressionante. Isso trouxe um melhor
nivel de previsibilidade ao negdcio”, afirma.

Esse grau de imprevisibilidade, por conta de riscos como o climatico e também de
pragas inerentes ao setor, sempre foi um ponto de atencdo para entradas de
investidores nesse negdcio.

Prado diz acreditar que é apenas uma questdo de tempo para que mais nomes do
setor estejam mais expostos ao mercado, atraindo ndo so investidores para dividas,
como também listando a¢des na bolsa de valores. “O setor vem superando seus
fatores de risco, com investimento em tecnologia e mais profissionaliza¢cdo, que vem
mitigando também preocupacfes com governanca”, afirma. “Um produtor olha para o
lado e vé que o outro que investiu em profissionalizacdo esta acessando crédito
melhor. Ele percebe isso”, diz.

https://valor.globo.com/financas/noticia/2021/05/10/vinci-e-chrimata-firmam-parceria-para-credito-rural.ghtml 417


https://popup.taboola.com/pt/?template=colorbox&utm_source=editoraglobo-valoreconomico&utm_medium=referral&utm_content=thumbnails-g:Below%20Article%20Thumbnails:
https://popup.taboola.com/pt/?template=colorbox&utm_source=editoraglobo-valoreconomico&utm_medium=referral&utm_content=thumbnails-g:Below%20Article%20Thumbnails:
https://cat.va.us.criteo.com/delivery/ckn.php?cppv=3&cpp=C_TjWh0nSmTGDn3BOslioqA-vVrLDSCvGdbOuqcS2g7dNo-iUVn3uKJoJnakaS3lH1W5PVxBku_bNUVK6Ky6GeueKh7PHEo83MtQNFw4v5qDqqqHVlyqryh0qSV_2pb0lZk7FEJOCYq23sNpSOeT4aHZlxJ91ulruDfjSZ_OJLbQxqt91vzpRApUPsOTxfKf6et2L3bZ0k1rl0oqVcCoplLZZO1ICsEhfyEjHNucmI2bkVCw6aNLai0ZRZV9C-rMjP8hYC0Vktpzl_SSNW2gk082rWoPffXFGlqpY2POUnXZEH7PCeFk8e69aGxDEFNIiMf0XZZHw8tJIl5WFN1DcVb0L3e4mLxU_ts5KKQT_NSa6OVkT1FddrPaRXGOgSIRQGkU6bPeDEvR64E4bBEY_N44wW0WxC4-1xGfSRFtdAVwNyiH&maxdest=https%3A%2F%2Floja.mixed.com.br%2Fcalca-tony-i20-311.html%3Futm_source%3Dcriteo%26utm_medium%3Dretargeting%26utm_campaign%3Dlowerfunnel&tblci=GiCBPQUzElEkPnMWE75nKl7anM8p4HXHJrwMRU0vJKGpjCDwjE4ozobW8YygpPUC#tblciGiCBPQUzElEkPnMWE75nKl7anM8p4HXHJrwMRU0vJKGpjCDwjE4ozobW8YygpPUC
https://trc.taboola.com/editoraglobo-valoreconomico/log/3/click?pi=%2Ffinancas%2Fnoticia%2F2021%2F05%2F10%2Fvinci-e-chrimata-firmam-parceria-para-credito-rural.ghtml&ri=71da6d5987ac2a50bfde933ded6a6049&sd=v2_f1b72101238823b1cd2824e10cb19d7e_2a9d1657-a252-4c0d-8b77-77e2e9dd0df9-tuct1ad1b06_1620653148_1620653153_CIi3jgYQjv9JGPi40rOVLyACKAMwHzjb1AdA7YcQSNqq2gNQ5dEEWABge2jh57fZ767PyNQB&ui=2a9d1657-a252-4c0d-8b77-77e2e9dd0df9-tuct1ad1b06&it=text&ii=~~V1~~8276373190274370500~~-_C1-A409e0vOfJrGKms7yPmaWMO8LOJg4wh4VX8d_zeNs1FaPFl8p0BIrRUGsdLqBhK6-3CBS2U_7XD3yzL4S9cxfewveDoeMA8wZw6Tu13FllqtePZlxXpi8P0rxXzu2hcGYLPbvnVo9cEs8jB2cWMFZbxEohLCpuXUd5hwtpIYE7dyz0FBKm3HmKnL8q-PWzaUavhe-rNJGtRQDytWK8PBsmG2w4aa0qN11J9W7yTrmKk5gJFUOG8iyRS2bQmccKaOKieXURtdD9ijZ1djnORimtziFv9rk9PUu4WF4BriDJHw48chFwFD8BHcIdhzKG45-kvqSdGRB2Z4_N3i2j9_K8Ex1PuOwP8V2lSEOaVCOG1x6D5PE-a_O8NWBk77mE3X0iDUHeW5QrQhqwH_e1GWWprXG1w680irV9T_YVe__9JlC7Q0iXdNk6Cj3xf0Wji09BZvdi4PtQ3Ib1Ffisgmmf8QkLkS6ot7nyRkYDTHZtxeUdLqSICfFvh5N8iCHHTXs8Kd2gS6xl6DfAyiMwcinj0TjkGCD_2WPaS0EuUo4d07MIEEHyEsMfcElI6Fda4nY0TtUmtcvEaS-L9xcBwI6NryS-rLjqTjl7DUXQVQBIZrE7fh0ugLBkwdt7ELGvrrkMkKL-YRTBzs5-kZQ2382aAZGxBVtnep_K-95Kh0RAYlBnv0ExyatQf_kWEPQmaDqjKAXLKcbihaTsoObwWc-gcERQhran82iC2yX4k2rWkcl9R8tK-xagDmyDE9VXq5OJPlVfeRr1J1pSio6HVI_DzE_yTbQbfUzTEQulOjjsEGZMf8fRSSRcWcSAPp84leQku1q3JVhoi5irK8pFkyUV5yoxYSa8eDsE0CEJf19lYAccIa_-UUXSDHiqOZ8qyGpoWtpfIO_fTVSCVZf9Yk2lvNtoYtDHjhRiZmQhwFXh6-n0RXZfD4bDw1fgDs5FkSjIBZPnOCuuCXMviszGwWhkahaKhhNYNazwFtLWbKWHQ6zTtQQo8wKJqQWkItbqkjM5vkgIVpqzF6UC-rD3cvGCcCSvsCxjdyLJ2sqpfO-t79P1pBkS52FWwqh6QHsT_CEUVr6wPYkUNhcFnjkd9OCMHQSGB-5WOSWJe-IWdxtbc-QjQd2gdtwr74_9t&pt=text&li=rbox-t2m&sig=228294821ef78458b44a11b96db3ce9dd036fd71f882&redir=https%3A%2F%2Fcat.va.us.criteo.com%2Fdelivery%2Fckn.php%3Fcppv%3D3%26cpp%3DC_TjWh0nSmTGDn3BOslioqA-vVrLDSCvGdbOuqcS2g7dNo-iUVn3uKJoJnakaS3lH1W5PVxBku_bNUVK6Ky6GeueKh7PHEo83MtQNFw4v5qDqqqHVlyqryh0qSV_2pb0lZk7FEJOCYq23sNpSOeT4aHZlxJ91ulruDfjSZ_OJLbQxqt91vzpRApUPsOTxfKf6et2L3bZ0k1rl0oqVcCoplLZZO1ICsEhfyEjHNucmI2bkVCw6aNLai0ZRZV9C-rMjP8hYC0Vktpzl_SSNW2gk082rWoPffXFGlqpY2POUnXZEH7PCeFk8e69aGxDEFNIiMf0XZZHw8tJIl5WFN1DcVb0L3e4mLxU_ts5KKQT_NSa6OVkT1FddrPaRXGOgSIRQGkU6bPeDEvR64E4bBEY_N44wW0WxC4-1xGfSRFtdAVwNyiH%26maxdest%3Dhttps%253A%252F%252Floja.mixed.com.br%252Fcalca-tony-i20-311.html%253Futm_source%253Dcriteo%2526utm_medium%253Dretargeting%2526utm_campaign%253Dlowerfunnel%26tblci%3DGiCBPQUzElEkPnMWE75nKl7anM8p4HXHJrwMRU0vJKGpjCDwjE4ozobW8YygpPUC%23tblciGiCBPQUzElEkPnMWE75nKl7anM8p4HXHJrwMRU0vJKGpjCDwjE4ozobW8YygpPUC&vi=1620653153400&p=criteortb-global&r=41&lti=lzy-rndr-dspch_var&ppb=COUC&cpb=El8yMDIxMDUwMi02X2IyLVBSLTM1ODY1LURFVi04NzAyNC1zdG9yaWVzLWZlLXN0b3JpZXMtbGF6eS1yZW5kZXItcGxhY2VtZW50cy1mZTZlOWZiZWEyNi1TTkFQU0hPVBiXjYnCBCCc__________8BKhl1cy50YWJvb2xhc3luZGljYXRpb24uY29tMgl3YXRlcjEyNDA4gO6c6QtA29QHSO2HEFDaqtoDWOXRBGMI7f__________ARDt__________8BGBNkYwjXFhDUHxgjZGMIxxwQwCcYJGRjCNwKEKAQGBZkYwjSAxDgBhgIZGMIlhQQmxwYGGRjCMgcEMInGBlkYwj3__________8BEPf__________wEYCWRjCLYdEL4oGApkYwj0FBCeHRgfZA&cta=true



